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Suncard Family, payé ici, livré la-bas !

ujourd’hui, on compte pres de 200

millions de migrants dans le

monde. Dans ce nouvel ordre
mondial établi, on ne peut plus penser le
développement du Nord sans le Sud et du
Sud sans le Nord.
Le phénomene de migration doit s’analyser
davantage comme une solution de co-déve-
loppement plut6t qu’un frein a I’économie.

Les ressortissants étrangers provenant des
pays du Sud et migrant dans les pays du
Nord, que ce soit de facon temporaire ou
définitive, ont pour habitude d’envoyer la
majeure partie de leurs revenus gagnés dans
le pays d’adoption, en soutien a leur famille
restée sur place.

Or, plutot que d’envoyer de I’argent, ce qui
ne contribue a aucun dévelop-

Les acteurs des pays du Nord

Le migrant se rend dans I’un des points de
paiement Suncard Family du pays ou il
réside. Il choisit sur catalogue les produits
essentiels qu’il souhaite offrir. Il régle sa
commande sur place, le point de paiement
lui transmet alors un code secret qu’il
peut immédiatement communiquer a son
proche.

Il peut aussi commander sur le site
www.suncardfamily.com ou par téléphone.

Les acteurs des pays du Sud

Le point de livraison recoit instantanément
le détail de la commande, la prépare, la met
a disposition ou la livre au bénéficiaire.
Pour récupérer sa commande, le bénéfi-
ciaire doit communiquer son code secret.

Avec plus de 10.000 points service a travers
le monde, le groupe Suncard étend sans
cesse son réseau et multiplie les accords de
distribution avec divers fournisseurs et par-
tenaires dans différents pays.

Suncard Family : au Nord comme au Sud,
Pessor des commerces

Le concept Suncard Family est simple, sir
et transparent. Il ne demande aucune ges-
tion, aucun transport, ni logistique particu-
liere et s’adresse aux commerces locaux
souhaitant se développer. Les transactions
sont sécurisées. Les produits payés dans les
pays du Nord sont tous des produits locaux
disponibles immédiatement sur place.

Suncard Family apporte de nombreux avan-
tages pour les différents acteurs. Points de
livraison, Points de paiement,

pement, pourquoi ne pas «ren-
dre disponible», ce qui est déja
sur place : produits alimentai-
res, médicaments ou produits
de premiere nécessité dont ces
familles ont besoin pour vivre ?

C’est en partant de ce constat
que le groupe Suncard a créé
Suncard Family afin de placer
les migrants au cceur du pro-
cessus de co-développement.
Les acteurs des Pays du Nord
doivent ceuvrer en faveur des
acteurs des Pays du Sud.

Suncard Family :

le role des différents acteurs
Suncard Family est un service
qui permet aux migrants,
vivant dans un pays du Nord,
d’offrir immédiatement des
produits alimentaires, des mé-
dicaments ou des produits de
premiére nécessité a leurs
familles restées dans le pays
d’origine.

Grace a Suncard Family, les
migrants deviennent des ac-
teurs importants du développe-
ment des pays d’accueil et
d’origine.

Family

OFFRIR L'ESSENTIEL

| migrants, bénéficiaires, tous
les intervenants sont gagnants
dans le circuit de distribution
Suncard Family.

Les commerces connaissent
un réel essor grice a une
clientele mondiale migrante
dont ils captent le pouvoir
d’achat.

Au Sud les achats réalisés par
Suncard Family sont sécuri-
sés et sans risque pour les
Points de livraison.
L’augmentation du chiffre
d’affaires permet une expan-
sion du commerce (embau-
che, agrandissement...)

Au Nord, le commerce est
valorisé, il propose un service
innovant et souhaité par sa
clientele. Il améliore sa renta-
bilité par les commissions
qu’il pergoit et augmente lui
aussi son chiffre d’affaires.
Pour le migrant : I’assurance
de tansmettre 1’essentiel a
ses proches.

Suncard Family, la seule
solution pour offrir I’essen-
tiel a distance entre diffé-
rents pays. m
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